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Основные понятия в проектировании: 

Проблема
Актуальность
Цель 
Задачи 
Механизмы и способы реализации (методы) 
Целевая аудитория 
Ресурсы проекта 
Смета 
Сроки реализации 
Риски проекта 
Ожидаемые результаты

Вопрос: что из этого важно на этапе продажи идеи?



Подача проектной идеи

Кто
целевая аудитория?

Какая цель презентации? 
Что продаем?

Сформулируйте базовый 
факт

Сформулируйте 
проблему

Как вы решаете 
проблему?

В чем ваша 
ценность?

Сформулируйте 
уникальное предложение

Призыв 
к действию
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